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Naparpellet aumenta los
servicios y flota de vehiculos

PRIMER FABRICANTE Y DISTRIBUIDOR CON DOBLE CERTIFICACION ENPLUSAT Y DINPLUS
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Naparpellet nacid hace diez afios
como un proyecto empresarial de
Ceramica Utzubar ubicada en Etxa-
rri Aranaty para satistacer la deman-
da del consumao de pellet. Se apostd
por un nuevo mercado de energia sos-
tenible y con la conviceion de que des-
de los proyectos empresariales pode-
mos sumar en el cuidado del medio
ambiente y del planeta, Ceramica
Utzubar habia iniciado 2 afios antes
la comercializacion del primer ladri-
o “eeoldgica” del pais, producido con
energia 100% sostenible.

A lo largo de estos 10 afios se han
realizado numerosas inversiones has-
ta poder alcanzar las 40.000-
G0.000Tm/afio. Cuenta con presencia
en todo el mercado nacional, Francia,
Italia, y paises limitrofes, donde ha
asentado sus productos con la refe-
rencia de la maxima calidad europea,

Desde sus inicios, ha sido reconoc-

Vista general de las instalaciones de Naparpellet en Etxarri Aranatz (Navarra).

do como uno de los mejores pellets
del mercado nacional y europeo,
superando con holgura los minimos
establecidos por los certificados de
calidad mas exigentes del mercado
europeo (ENPlusAl y DINPplus). Ade-

Alfredo Martinez / DIRECTOR COMERCIAL DE NAPARPELLET

“Ofrecemos asesoramiento y servicio
integral para maximizar el ahorro”

El director comercial de Naparpellet
explica cudles son las ventajas del
servicio neumitico y las opciones
mas interesantes para el cliente,

» jCémo se puede diferenciar un
pellet de calidad?

e-Los principales valores que hay
que tener en cuenta son los siguien-
es:

-100% serrin de pino con certifica-
cidn ENPlusAl y/o DINPlus. que exi-
ge cualquier fabricante de calderas
y/o estufas para dar garantias de
equipos. Aun asi, la normativa mar-

tes ¥ secado a baja temperatura,
- Humedad media +/-5,73% (Norma
<10%).
-Durabilidad media 98,93% (Norma
»87.5).
-Poder Calorifico neto 4,98-535
lowh/kg. (Norma =458 kwh/ke).
-Porcentaje de Finos: 0,19% (nor-
ma<1%),
-Cenizas a 550°C; 0,44% (norma
=0.7).

Se trata de los resultados de las
medias de los dltimos 8 afios.
*Mucha gente conoce las ventajas

ca minimos, y Naparpelletlos supe-  de la blomasa, respecto al cuidado

ra con holgura, del medio ambiente al contar con

- Serrin de pino 1009 sin aglutinan-  balance neutro de CO, independen-
Fabricacién y distribucién

e

Bascula certi

midsde ser la primera planta en el pais
en obtener dicha doble certificacion,
se ha convertido en la primera plan-
ta recomendada por los principales
fabricantes de calderas y estufas de
Europa.

En el afio 2013, se ampliaron los ser-
vicios con una peqguefia estructura de
distribucion certificada de pellet y ast-
lla mediante la incorporacion de uno
de los primeros camiones newméti-
cos de astilla y pellet. Este tipo de ser-

Méxima calidad en servicio y rapidez.

Posibilidad de aspiracién de silos.
- Minima presidn de descarga.
ada. Minimo ruide.

cia energética y el ahorro frente a
combustibles fdsiles, pero jeudles
son las desventajas de la biomasa?
=Son todo ventajas, incluso los
usuarios pueden vender las Tm de
CO2 que no se emiten. Pero es cler-
o que la biomasa depende de 4 pila-
res; equipo, materia prima, mante-
nimiento e instalacion. Desgracia-
damente si los cuatro parametros
no se controlan y no son adecuados,
las instalaciones de biomasa pue-
den dar algin dolor de cabeza,
Naparpellet ofrece a todo interesa-
do un experto asesoramiento sobre
biomasa.

Algunas recomendaciones;

naparpec.et

Hasta 40m de mangueras.

-Combustibles: Pellet certificado
ENPlusAl y/o DINPlus. Astilla con
humedad <25% y eribada.
-Instalacidn: Profesionales con expe-
riencia e instalador autorizado. Evitar
las salidas de humo en horizontal.
Comprobar tiro de salida de humos.
-Equipo: Contrastar equipo en merca-
do, asegundado SAT oficial en zona.
Regular el equipo con el pellet que va
a utilizar,

-Mantenimiento: 5i no hay manteni-
miento, hay problemas. Como mini-
mo | limpieza anual profunda.

* Respecto a los servicios neuméticos,
{Qué recomendaciones podemos
hacer a los lectores?

eHay gue tener en cuenta que la
repercusion de TTE del producto en
destino depende de la cantidad des-
cargada. A partir de 5-6Tm de pellet,
la repercusion de TTE se optimiza
mucho. Comprar en verano sale mas

40m?, Bascula calibrada,
Sin elevacin ni volguete,
Minima presién de
descarga y ruide,

-
Y

RECOMENDACIONES

SlILOS DE PELLET

* Pallet v distribuidor certificado
en ENPiusA1y/o DINPhs,

» La capacidad minima:+/- con-
surng anual, Unifamifiar +/-8-
10m3.

* Pedidos en verano: Meajor precio
que an imaarmao.

* Padidos con antelacion de 10-
15 dias. (ahormo max, 40%).

* |impieza anual de equipos v
slios. Aspirar serrin.

* Recomendable dos tomas vy
con conexion a tiera y tela anti-
impacto. Evitar codos 90°

» Comprobar acceso de vehicu-
los pesados

* | o8 sllos son salas ATEX. Cui-
dado con accesos sin ventila-
cign adecuada. Sin instalacion
eléctrica en &l interior,

vicios es ideal para instalaciones uni-
familiares y necesario en instalacio-
nes grandes de gran consumo, comao
comunidades de vecinos, hoteles, pis-
cinas municipales, colegios, ete.

Este afio, Naparpellet ha incorpora-
do una gran novedad en la gama de
servicios neumiticos, incorporando
un nuevo camion del mejor carroce-
ro austriaco del sector, con mas de 25
afios de experiencia y un sistema de
gestion novedoso para optimizar cos-
tes de transporte. m

barato. Nosotros aconsejamos que los
silos de astilla sean de 50-60m3 como
minimao,

» Cdmo se puede maximizar el aho-
rro con estas instalaciones?

e=Nos adaptamos a las necesidades del
cliente, minimizando costes y emisio-
nes del TTE. y le ofrecemos la posibi-
lidad de contratar un servicio urgen-
te, sin posibilidad de combinacion y
coste integro del transporte. También,
disponemaosde un servicio solicitado
con antelacion en combinacion, mini-
mao de 10-15 dias previos para poder
combinar ¢l servicio con otros clien-
tes, Este modelos supone un ahorro
miaximo del 40%., Por ultimo, conta-
mos con un servicio de Lista de Difu-
sién, por el que el cliente pasa a for-
mar parte de la base de datos y lista de
difusion para informarle de las rutas
planificadas en su zona. Esto supone
un descuento maximo del 50%. m
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